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Rund 5000 Dirndl werden von Tostmann
Irachten in Seewalchen pro Jahr gefertigt.
Geschdftsftihrerin Anna Tostmann gibt
uns bei einem Firmenbesuch einen
Einblick in das Traditionsunternehmen.

itten in Seewalchen ist die Geburts-

stitte der berithmten Tostmann

Dirndl. 70 Menschen - hauptsichlich
Frauen - sind in der idyllischen Umgebung des
Salzkammergutes mit der Fertigung von Dirndl
und Trachten beschaftigt. Schon am frithen Vor-
mittag herrscht emsiges Treiben. Gut gelaunt
empfingt uns Firmenchefin Anna Tostmann -
wie konnte es anders sein - in einem wunder-
schonen Dirndl. Thre Grofleltern Jochen und
Marlen Tostmann griindeten vor 60 Jahren die
Firma Tostmann. Mutter Gexi stieg 1967 in das
Unternehmen ein. 1983 wurde die allseits
bekannte Trachten-Expertin Geschiftsfiihrerin.
Seit 2002 leitet sie gemeinsam mit Tochter Anna
den Vorzeigebetrieb. Tostmann Trachten ist
eines der wenigen Unternehmen der heimischen
Textilbranche, dessen Produkte ausschliefilich in
Osterreich erzeugt werden. Beim Rundgang
durch die Firma zeigt uns Anna Tostmann wie
ein Dirndl entsteht. Im Interview gesteht die
37-Jahrige unter anderem, dass sie mit Leiden-
schaft ein Hosenkind war und ihre Liebe zum
Dirndl erst mit den Jahren entdeckte.

Was ist das Besondere an einem Tostmann
DirndI?

Unsere Dirndl sind zeitlos und werden aus vor-
wiegend Osterreichischen Stoffen in Osterreich
geniht. Da wir jeweils nur kleine Serien produ-
zieren, sind Tostmann-Dirndl sehr individuell.
Unsere Kundinnen bestitigen uns immer wieder,
dass die Schnitte der Dirndl besonders gut sind.
Ein Tostmann-Dirndl wird mit sehr viel Liebe
gefertigt.

Ké6nnen Sie uns den Werdegang eines Tostmann
Dirndls vom Design bis zum Verkauf schildern?

Das Design beginnt mit dem Einkauf der Stoffe.
Wir schauen uns die Stoffe im Haus und auf Mes-
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sen an. Dann bekommen wir Muster
zugeschickt. Die verschieden Stoffmuster
kleben wir auf einen Karton, um zu se-
hen, wie die Farbkombinationen von
Rock, Mieder und Schiirze harmonieren.
Was den Schnitt betrifft, achten wir da-
rauf, bestehende Schnitte zu verbessern
oder sie um verschiedene Details zu er-
ginzen. Sicher ist man beim Design eines
Dirndls eingeschrinkt, aber es ist trotz-
dem erstaunlich, was uns immer wieder
an Neuheiten einfillt. Wenn der Entwurf
feststeht, werden einzelne Muster bzw.
Prototypen vom Dirndl gemacht. Auf
diese Art und Weise entstehen die Kol-
lektionen. Wenn diese perfekt passen,
gehen wir mit dem Dirndl in Serie.

Wird vom Design iiber die Fertigung
alles bei Ihnen im Haus gemacht?

Ja, die Dirndl werden bei uns im Haus
entworfen, zugeschnitten und gendht.
Dabei teilen sich verschiedene Nihe-
rinnen die unterschiedlichen Arbeits-
schritte auf. Eine macht den Rock, eine
andere die Schiirze und so weiter.

Zum Schluss werden die Knopfe und die
Hafteln per Hand angeniht. Dann wird
das Kleid gebiigelt und an eines unserer
zwei eigenen Geschifte oder an die
Groflhandelskunden geliefert. Zusatzlich
haben wir in Seewalchen wie auch in
unserem Wiener Geschift eine Maf3-
schneiderei, in der Dirndl nach Maf3 ge-
fertigt und Anderungen durchgefiihrt
werden.

Wie viele Dirndl werden durchschnittlich
in einem Jahr erzeugt?
Wir fertigen rund 5000 Dirndl pro Jahr.

Wohin geht der Trend beim DirndI?
Unser hausinterner Trend ist nicht gleich
der Massentrend. Dadurch heben wir
uns auch ab. Wir sind immer noch sehr
klassisch. Auch wenn wir jedes Jahr neue
Farben in unsere Kollektionen bringen,
bleiben wir unserem Stil treu. Klassiker
wie ein Blaudruck-Dirndl und auch ganz
schlichte Dirndl wird es bei Tostmann
immer geben. Das wiinschen sich unsere
Kundinnen. Tostmann-Dirndl sind teu-
er, (ab 600 Euro, Anm. der Redaktion)
und wenn man in dieser Preisklasse ein
Dirndl kauft, dann will man dieses auch
in 20 Jahren noch tragen kénnen. Unsere
Dirndl sind zeitlos und hochwertig. Das
beginnt bereits bei den Materialien, die
fast ausschliefflich aus Osterreich stam-
men. Wir bekommen jede Woche Ange-
bote fiir Lederhosen oder Dirndlblusen
aus Bangladesch oder aus Pakistan. Die
Lederhosen sehen zwar meist ganz
normal aus, aber es wird das billigste
Material verwendet.

Woher beziehen Sie die Lederhosen?
Wir beziehen unsere Lederhosen von der
Firma Meindl aus Bayern. Das Leder
wird in Osterreich gegerbt. Lederhosen
von Meindl sind absolute Qualitatspro-
dukte.

Sie haben ein Geschdift in Seewalchen
und eines in Wien. Gibt es bei den
Kundenwiinschen einen Unterschied?
Da gibt es gravierende Unterschiede. Wir
haben Dirndl, die verkaufen sich in Wien
sensationell gut und in Oberosterreich
tiberhaupt nicht und umgekehrt. Ich kann
aber nicht sagen, woran das liegt.

Seit einigen Jahren sind Trachten voll im
Trend. Wie macht sich das in Ihrem
Unternehmen bemerkbar?

Man merkt vor allem, dass die Jungend
wieder verstdrkt zur Tracht greift und ein
Dirndl mit Stolz tragt. Hatte man noch
vor zehn Jahren einer 16-Jdhrigen ein
Dirndl verpasst, dann wire es fiir sie
wahrscheinlich eine Riesenstrafe gewe-
sen. Heute ist ein Dirndl cool und toll.
Das hat sich zum Beispiel in Wien schon
vor Jahren abgezeichnet. Junge Méadchen
sind zu uns ins Geschift gekommen und
wollten ein Dirndl fiir die Firmung oder
fiir die Matura. Das wire vor einem Jahr-
zehnt noch ein No-Go gewesen. Dass
Tracht wieder im Trend ist, liegt aber
auch an Designerinnen, wie etwa Lena
Hoschek, die dieser Mode einen neuen
Impuls geben. Aber auch Events wie der
Almdudler-Ball, der ein junges Publi-
kum anspricht, haben der Tracht neues
Leben eingehaucht.

Woran erkennt man ein Tostmann-
Dirndl auf den ersten Blick. Was ist das
Markenzeichen?

Richtige Tostmann-Fans kennen unsere
Dirndl. Teilweise haben unsere Modelle
Knopfe, die ganz dezent unser Logo
drauf haben. Ansonsten gibt es kein so
richtig auffalliges Markenzeichen.

Wie schaut die klassische Tostmann-
Kundin aus?

Meine Omi hat immer gesagt, dass unse-

re Kundinnen von der Klofrau bis zur
Prinzessin reichen. Das gilt auch heute
noch. In unserem Kundenkreis sind alle
Altersschichten und alle Gesellschafts- »
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schichten vertreten und das finde ich
auch ganz toll. Wir haben zum einen die
Kundinnen, die iiberhaupt nicht nach-
denken, was ein Dirndl kostet. Zum an-
deren haben wir Kundinnen, die sich
tiber Jahre einen Gutschein schenken las-
sen, weil sie sich ein Tostmann-Dirndl
leisten wollen. Fiir mich ist es ganz wich-
tig, dass wir uns nicht nur in eine Rich-
tung bewegen. Das macht auch unser
Geschift aus, dass wir alle Kunden-
schichten abdecken.

Sie erzeugen auch Umstands-Dirnd|.
Gibt es da eine grofie Nachfrage?

Wir haben schon immer Umstands-
Dirndl gefertigt. Derzeit werden sie stark
nachgefragt. Das liegt auch daran, dass es
viele Trachtenhochzeiten und Feste gibt.
Man kann Umstandsdirndl bei uns auch
ausleihen.

Apropos ausleihen. Unter dem Motto
«Tracht in Pacht" kann man sich ein
Tostmann-Dirnd| ausleihen. Wo wird
das mehr in Anspruch genommen, in
Wien oder in Oberésterreich?

Dieses Service wird in Oberdsterreich
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kaum angenommen, in Wien hingegen
sehr stark. Wir verleihen zum Beispiel
fiir den Jdgerball in Wien jedes Jahr an
die 400 Dirndl. Zum einen nehmen viele
internationale Giste dieses Service in
Anspruch, zum anderen aber auch
Damen, die jedes Jahr in einem anderen
Dirndl auf den Ball gehen wollen. Zudem
leihen sich oft junge Médchen, die das
erste Mal den Ball besuchen, ein Dirndl
aus.

Wie viele Dirndl besitzen Sie?

Das ist eine der Lieblingsfragen der Jour-
nalisten (lacht). Meine Mutter beantwor-
tet diese immer so: ,,Ich konnte jeden Tag
im Jahr ein anderes Dirndl tragen.“ Bei
mir ist das noch nicht der Fall. Ich kénnte
jeden Tag im Monat ein anderes tragen.

Sie fiihren die Geschdfte in Seewalchen
und in Wien und sind Mutter eines
kleinen Sohnes, wie bringen Sie alles
unter einen Hut?

Mit viel Hilfe. Natiirlich ist es ein Vorteil,
dass wir ein Familienunternehmen sind.
Meine Mutter nimmt mir sehr viel Arbeit
ab. Mein Mann ist in der Firma tdtig, da-

durch sind wir sehr flexibel. Wir nehmen
den Kleinen mit in die Firma und ich ar-
beite auch viel von zu Hause aus.

Tostmann Trachten gibt es neben
Osterreich auch in Deutschland, in der
Schweiz und in Italien. Planen Sie auch
noch in anderen Léndern, etwa in
Russland, mit einem Shop prdsent zu
werden?

Unser Hauptexportland ist Deutschland
und da in erster Linie Bayern. Ich wiirde
es aber nicht ausschlieflen, Tostmann-
Dirndl in Russland zu verkaufen, strebe
das aber nicht extra an. Wir haben in un-
serem Geschift in Wien zum Beispiel
viele russische Kunden und eine Verkiu-
ferin, die Russisch spricht. Wir haben
bisher nur beste Erfahrungen mit den
russischen Kunden gemacht und kénnen
gewisse Vorurteile nicht bestétigen.

Wann darf ein Geschidft Tostmann-
Trachten verkaufen?

Unsere Trachten miissen in das Umfeld
des Geschiftes passen. Auflerdem neh-
men wir den Gebietsschutz sehr ernst.
Das heif3t, wenn ein Geschift Tostmann-

Trachten verkauft, hat es im regionalen
Umbkreis ein Exklusivrecht. Schon des
Ofteren haben wir auf Grund von lang-
jahrigen Kunden auf einen interessanten
Neukunden verzichtet. Unsere Ge-
schiftspartner sind uns seit jeher sehr
wichtig und das wissen sie auch zu schit-
zen.

Wo soll Tostmann Trachten in zehn
Jahren stehen?

Da gibt es keinen konkreten Plan. Wenn
wir dort stehen, wo wir im Moment sind,
bin ich gliicklich und zufrieden.

Wie weit wiirden Sie sich beim Design
eines Dirndls rauslassen?

Ich mache immer nur das, was mir ge-
fallt, und suche nicht nach Extremen.

Tostmann Trachten gibt es seit 1949,
Gibt es Kunden, die schon seit
Generationen immer wieder zu lhnen
kommen?

Ja, bei einigen unserer Kunden kann man
fast schon von der fiinften Generation
sprechen. Es ist total nett, wenn schon
ganz kleine Kinder mit Tostmann-

Trachten ausgestattet werden.

War es fiir Sie schon immer klar, dass
Sie ins Familienunternehmen einsteigen
werden?

Nein, in diese Richtung gab es iiberhaupt
keine Pldne. Ich bin meiner Mutter dank-
bar, dass sie mich nie dazu gedringt hat,
ins Unternehmen einzusteigen. Ich war
ein absolutes Hosenkind. Mich in ein
Dirndl zu zwéngen, war das Schlimmste.
Da gibt es Fotos von mir, wo ich auf Fir-
menfesten Jeans und Pulli trage. Meine
Mama hat das immer toleriert. Sie war
auch im Bereich der Ausbildung sehr to-
lerant. Ich hatte die Mdglichkeit zu stu-
dieren. Meine Mutter hat allerdings im-
mer darauf geachtet, dass ich in der
Firma mitgearbeitet habe.

Wie war dann der Einstieg?

Mein Einstieg in die Firma ist ruhig und
flieBend gegangen. Die Mutti hat sofort
die Ziigel aus der Hand gegeben. Das war
toll. Das Gute war, dass sie mir nicht
dreingepfuscht hat. Und ich habe nicht
versucht, alles umzukrempeln. Wir wa-
ren uns bei Entscheidungen immer einig.

Das Gleiche gilt auch fiir meinen Mann.

Was macht Ihr Mann im Unternehmen?
Er hat Wirtschaft studiert und deckt sehr
stark den kaufminnischen Bereich ab.

Ist Ihre Mutter noch im Unternehmen
aktiv?
Sie ist noch voll aktiv, hélt sich aber aus
dem operativen Bereich raus. Sie macht
viele individuelle Geschichten mit Orts-
trachtenentwicklung, hilt viele Vortrage
und macht Einzelkundenbetreuungen.
Ulli Wright

——%» Info—
Firmensitz: Hauptstrafde 1,
4863 Seewalchen

Griindungsjahr: 1949
Geschdftsfiihrung: Gexi Tostmann, Anna
Tostmann-Grosser, Florian Grosser
Mitarbeiter:

Standort Seewalchen: 70 Mitarbeiter
Standort Wien: 30 Mitarbeiter
Prominente Trdgerinnen von
Tostmann-Dirndl:

Dita van Teese, Teri Hatcher, Christine
Neubauer, Barbara Wussow, Sarah
L\/V/ener, Elina Garanca ...
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